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Fin des tarifs chinois :
impact sur les startups africaines
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Nouvelles opportunités de marché ll

Le marché chinois devient plus accessible, accroissant considérablement le potentiel de vente des produits

@ Acces a 1,4 milliard de consommateurs

africains

Compétitivité accrue
@ Réduction des colits d'exportation entraine des marges bénéficiaires plus importantes pour les entreprises

africaines sur le marché chinois

Produits a fort potentiel

Café spécial

Secteurs clés a fort potentiel . .
Noix de macadamia
Agriculture, agro-industries, cosmétiques, mode, et solutions technologiques pour les échanges

commerciaux

Avocats

Autres produits agricoles spécialisés
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Défis et obstacles clés www.africasignal.com ||
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Chaines froides peu fiables, entrep6ts inadéquats et capacités limitées de
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Colits logistiques élevés
n Le co(t des frets vers |'Asie réduit la compétitivité des prix des produits

africains
Barriéres supplémentaires
Barriéres linguistiques Connaissance du marché
Acces limité a la représentation sur le Manque de compréhension des normes
marché chinois chinoises
Conformité réglementaire ,
Procédures douanieres complexes et régles d'origine coliteuses en = Concurrence wu Documentation
Concurrence féroce des industries Systémes de tracgabilité numérique
ressources
\ chinoises établies limités




Stratégies de réussite

Intégration digitale

Adopter des plateformes numériques comme Alibaba et JD.com pour simplifier les échanges

transfrontaliers. Utiliser des solutions fintech comme YeePay pour réduire les délais de traitement des

paiements et les colts.

Soutien écologique
Créer des programmes nationaux d'identification et de soutien aux entreprises africaines prétes a
exporter en Chine. Développer des hubs d'exportation régionaux offrant des services de certification

partagés, de stockage et de logistique.

Partenariats stratégiques
Favoriser des partenariats avec les chambres de commerce et les entreprises chinoises établies. Créer
des programmes de mentorat pour naviguer dans les réglementations et préférences des

consommateurs sur le marché chinois.
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Le point clé

La politique sans tarifs ouvre bien les portes, mais le
succeés demande une préparation solide. Les startups
africaines doivent renforcer leurs capacités, adopter
des outils digitaux et créer des partenariats
stratégiques pour saisir cette opportunité.
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