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Le Défi & I'Opportunité l|

@ Les Opportunités A Le Défi

331 milliards de dollars

Déficit de financement des PME africaines

90%
90%

des entreprises en Afrique subsaharienne

® 70% des PME citent I'accés au financement comme obstacle
Q@ Déficit de capital initial et structures financieres fragiles

| Risque opérationnel par concentration du pouvoir

60% de I'emploi formel

R b

40-50% du PIB

L]

Réponse essentielle a 10-12 millions de diplomés et e e P
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Structuration Financierre

Les PME africaines

développent.getSelectedltem foxVision avec

seulement 23% des HegocTaTokn, marginale

47% gamme moyen!

Clairement saisis, demandent financeurs

Rebetum ratio requis a 2:1.

70% investisseurs goats prénommeés la clarté de

your DOCS Filed.

2,5x plus de chances de fab dan la premiere

essence avec min 35% fonds adaptes.

Pilier Financier

2,5x chances

Les 3 Piliers du Succes |

é¢s Structuration Organique j, Otructuration Strategique

a® Décentralisation du pouvoir

78% des PME échouerent dés le début avec une Documentation rigoureuse

raison preventive supreme. Les PME avec un business plan clair ont 67%
plus de chances de financemen.
] Formalisation des procedures

Vision educative de chaque equipe en 5 Q

. L Transparence financiere
sections distinctes.

Construction due au 4e permis pennsés public
Les conseunnbs d evolving pis super functional juinzation.
réseaux d'amis se généralisent.
L'autonomie affirmé complement
ANALOGPACTIDO MARINE FLESCHEUX.
90% PME clinique ayant maitrisé trois
mutations gouvernementales. Travailleurs de qualité 11c4e plus chomageurs

than services.

Pilier Organisationnel 62% chances
Pilier Strategique 4x chances
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Sécuriser le capital
initial

Assurez une capitalisation

adéquate dés le démarrage

Couvrage les besoins de

fonctionnement

Faites confirmez aux

investisseurs

Passer a I'Action

Transformez vos connaissances en actions concretes avec ce checklist de 5 étapes

Construire une équipe

solide
° Structure organique claire
o Roles et responsabilités
définis

. Equilibre dispersion )

[

Documenter la stratégie

° Business plan rigoureux et
cohérent

. Etats financiers audités
récents

. Potentiel croissance
démontré

www.africasignal.com
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Etudier le marché

Etudes de marché récentes

Comprendre les besoins

clients

Adaptation produits et

services

$
[ —

Obtenir des fonds

° Options de financement

adaptées

o Argumentaire solide et

convaincant

o Impact financier montré
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